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การแสวงหาโอกาสทางธุรกิจ



เน้ือหาประจ าบทเรียน 1. ความหมายของ โอกาสทางธุรกิจ

2. องค์ประกอบส าคัญของโอกาสทางธุรกิจ

3. แนวทางในการหาโอกาสทางธุรกิจ

4. เทรนธุรกิจในยุคดิจิทัล



โลกธุรกิจเปลี่ยนแปลงอย่างต่อเนื่อง                               

เพ่ือสอดรับกับสถานการณ์ปัจจุบัน องค์กรจึงจ าเป็นต้อง

เตรียมพร้อมเพ่ือรับมือกับโอกาส ความท้าทาย              

และการเปลี่ยนแปลงที่เกิดข้ึน 

“

”



"โอกาสทางธุรกิจ" หมายถึง สถานการณ์หรือเหตุการณ์ท่ีมีศักยภาพ

ต่อการด าเนินธุรกิจ เม่ือถูกน ามาปรับใช้ร่วมกับ

กลยุทธ์ท่ีเหมาะสมในการด าเนินการ ท าให้ธุรกิจ

หรือองค์กรการเติบโตและประสบความส าเร็จได้ 



องค์ประกอบส าคัญของโอกาสทางธรุกิจ

6. การสร้างความเช่ือมโยงและพันธมติร

1. ความต้องการของตลาด

2. การเปลี่ยนแปลงในสภาพแวดลอ้มธุรกิจ

3. ทรัพยากร

4. เทคโนโลยีและนวตักรรม

5. ความสามารถในการปรับตัว



1. ความต้องการ
ของตลาด

องค์กรทางธุรกิจจ าเป็นต้องศึกษา ท าความเข้าใจ

ลักษณะและความต้องการของตลาดท่ีเปล่ียนแปลง

ตามเวลา รวมถึงความต้องการและความพึงพอใจ

ของลูกค้า ซึ่งเป็นพ้ืนฐานท่ีจ าเป็นในการระบุโอกาส

ทางธุรกิจท่ีมีศักยภาพ



2. การเปลี่ยนแปลง
ในสภาพแวดล้อม

ธุรกิจ

หมายถึง การเปล่ียนแปลงทางสังคม, นโยบาย

จากภาครัฐ, เหตุการณ์ทางเศรษฐกิจ ตลอดจน 

สถานการณ์โลก สามารถสร้างโอกาสทางธุรกิจได้



3. ทรัพยากร หมายถึง ทรัพย์สินท้ังหมดท่ีธุรกิจใช้เ พ่ือ

ด าเนินกิจการ การผลิตสินค้าหรือบริการ ไม่ว่า

จะเป็นทรัพยากรการเงิน, บุคคลากร, สถานท่ี, 

วัสดุ , และเทคโนโลยี ซึ่งองค์กรท่ีสามารถ

น าไปใช้เพ่ือตอบสนองต่อโอกาส



4. เทคโนโลยีและ
นวัตกรรม

เทคโนโลยีและนวัตกรรมมีบทบาทส าคัญใน

การสร้างโอกาสทางธุรกิจท่ีเติบโตและย่ังยืน 

การน าเทคโนโลยีและนวัตกรรมมาใช้ในธุรกิจ

สามารถช่วยปรับปรุงประสิทธิภาพ ลดต้นทุน

สร้างสินค้าหรือบริการใหม่เพ่ือตอบสนอง

ความต้องการของตลาด



5. ความสามารถ       
ในการปรับตัว

ความสามารถในการปรับตัวทางธุรกิจเป็นคุณลักษณะ

ท่ีส าคัญส าหรับธุรกิจท่ีต้องเผชิญกับสภาพแวดล้อม

โลกท่ีเปล่ียนแปลงอยู่ตลอดเวลาธุรกิจจึงจ าเป็นต้อง

มีความสามารถในรับมือกับสถานการณ์ต่าง ๆ ได้ 

ตลอดจนความต้องการของตลาดท่ีเปล่ียนแปลง เพ่ือ

ความย่ังยืนและเติบโต



6.การสร้างความ
เชื่อมโยงและ
พันธมิตร

การสร้างพันธมิตรและความเช่ือมโยงกับธุรกิจ

อ่ืน ๆ เป็นกลยุทธ์ท่ีส าคัญในการเพ่ิมโอกาสทาง

ธุรกิจและสร้างความย่ังยืนในตลาด ท าให้ธุรกิจ

ได้รับประโยชน์มากมาย เช่น ทางด้านทรัพยากร 

ความรู้ การพัฒนาสินค้าหรือบริการใหม่ เป็นต้น



แนวทางในการหาโอกาสทางธุรกิจ

การหาโอกาสทางธุรกิจเป็นกระบวนการท่ีจ าเป็นต้องมี

ความคิดสร้างสรรค์และความชาญฉลาด เพ่ือสร้าง

แรงบันดาลใจในการเริ่มต้นธุรกิจใหม่ หรือขยายธุรกิจ

ท่ีมีอยู่แล้ว ด้วยโลกธุรกิจท่ีเปล่ียนแปลงอย่างรวดเร็ว 

การตระหนักถึงแนวทางท่ีเหมาะสมในการค้นหาโอกาส

จึงเป็นส่ิงส าคัญ



แนวทางในการหาโอกาสทางธุรกิจในปจัจบุนัมีหลาย

แนวทางที่ส าคัญ โดยสรุปได้ 5 ข้อส าคัญ ดังนี้

1. การน าเสนอนวัตกรรม

2. การใช้เทคโนโลยี

3. การตระหนักถึงเทรนด์ตลาด

4. การสร้างความสัมพันธ์กับลูกค้า

5. การใช้ส่ือสารและการตลาดออนไลน์



1. การน าเสนอนวัตกรรม

การสร้างและน าเสนอนวัตกรรมใหม่ที่สามารถ

ตอบสนองต่อความต้องการหรือปัญหาของ

ตลาด และท าให้ธุรกิจน้ัน ๆ แตกต่างจากคู่แข่ง



2. การใช้เทคโนโลยี

การน าเทคโนโลยีท่ีทันสมัยมาใช้ในธุรกิจ เช่น 

ปัญญาประดิษฐ์  ระบบบล็อกเชน และการ

ประมวลผลข้อมูลใหญ่ เพ่ือค้นหาโอกาสในข้อมูล

และข้อมูลท่ีอยู่รอบตัว



3. การตระหนักถึงเทรนด์ตลาด

การศึกษาและติดตามเทรนด์ตลาดท่ีก า ลัง

เกิดขึ้น เช่น พฤติกรรมของผู้บริ โภค การ

เปล่ียนแปลงในความต้องการของลูกค้า และ

ความนิยมทางสังคม



4. การสร้างความสัมพันธ์กับลูกค้า

รับฟังและท าความเข้าใจความต้องการของ

ลูกค้า และพัฒนาผลิตภัณฑ์หรือบริการท่ีตอบ

โจทย์ความต้องการเหล่าน้ัน



5. การใช้สื่อสารและการตลาดออนไลน์

การใช้ช่องทางการตลาดออนไลน์และการส่ือสาร

ทางดิจิ ทัล เ พ่ือเข้ า ถึงลูกค้าในยุคดิจิ ทัล ท่ี

เปล่ียนแปลงอย่างรวดเร็ว



เทรนธุรกิจในยุคดิจิทัล

ยุคดิจิทัล

เป็นยุคสมัยท่ีเทคโนโลยีก้าวหน้าไปพร้อมกับการเปล่ียนแปลงทาง

ธุรกิจท่ีอย่างรวดเร็วและไม่หยุดน่ิง ธุรกิจจะเปล่ียนแปลงทัศนคติ

และวิธีการด าเนินธุรกิจอย่างท่ีไม่เคยมีมาก่อน โดยการน า

เทคโนโลยีและนวัตกรรมมาใช้ในธุรกิจจะช่วยเพ่ิมประสิทธิภาพและ

อ านวยความสะดวก รวมถึงสร้างโอกาสใหม่ในการสร้างรายได้

และการพัฒนาสังคมธุรกิจอย่างย่ังยืน



เทรนธุรกิจในยุคดิจิทัลครอบคลุมหลายด้าน เช่น การเปล่ียนแปลง

วิธีการซื้อขายด้วยการน าเสนอสินค้าและบริการผ่านทางออนไลน์ 

การใช้ข้อมูลและปัญญาประดิษฐ์เพ่ือท านายแนวโน้มและตัดสินใจ

ทางธุรกิจ การพัฒนาประสบการณ์ลูกค้าท่ีน่าประทับใจผ่าน

ช่องทางดิจิทัล เป็นต้น



ดังน้ัน ยุคดิจิทัล จึงส่งผลให้ธุรกิจต้องท าการปรับปรุงหรือสร้าง

โมเดลทางธุรกิจใหม่เพ่ือรองรับการเปล่ียนแปลงทางดิจิทัลท่ี

ก าลังเกิดขึ้น



ตัวอย่าง โอกาสทางธุรกิจ

เคเอฟซีจีนเปิดจ าหน่ายกล่องสุ่มตุ๊กตา Dimoo รุ่นพิเศษ

จ านวนจ ากัด ภายใต้ความร่วมมือระหว่าง บริษัท Yum 

China เจ้าของแฟรนไชส์เคเอฟซีในจีน กับ “Pop Mart” 

บริษัทของเล่นช่ือดังของจีน ในโอกาสฉลองการครบรอบ 

35 ปีของการก่อต้ังเคเอฟซีในจีน

ธุรกิจ #ช่วยกิน ในประเทศจีน

x



โดยผู้ที่ซื้อชุดอาหารส าหรับครอบครัว จะได้รับกล่องสุ่ม ‘Dimoo’ หนึ่ง

ในคาแรคเตอร์สุดโด่งดังของ Pop Mart จ านวน 1 แบบ ซ่ึmงแคม

เปญดังกล่าวสร้างความตื่นเต้นให้บรรดาแฟนคลับของ Pop Mart 

เป็นอย่างมาก บางรายทุ่มซื้ออาหารอย่างบ้าคลั่งเพียงแค่เพ่ือที่จะสะสม

ให้ได้ครบทุกแบบ ตามรายงานข่าวนักสะสมคนหนึ่งซ้ือชุดอาหารในหนึ่ง

ใบเสร็จมีมูลคู่งถึง 10,494 หยวน ( ประมาณ 55,000 บาท) ซ่ึง

ปริมาณน ้าอัดลมที่เขาได้รับมาพร้อมเซ็ตอาหารนี้แทบจะดื่มไปได้อีกทั้งปี



ซึ่งกล่องสุ่มข้างต้นมาพร้อมเซ็ตอาหารส าหรับครอบครัวชุดใหญ่ ท าให้นักสะสม

บางคนที่อยากได้แค่ของเล่นอย่างเดียวไม่สามารถทานอาหารได้หมด เพ่ือเป็น

การแก้ปัญหาอาหารเหลือทิ้ง ชาวเน็ตจีนจึงเกิดธุรกิจใหม่ที่มีช่ือว่า “#ช่วยกิน”


